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Las mejores  
del mercado
Las líneas que el BNA presentó en Agroactiva 2024.

3 TODOPYME I JULIO2024

Al sudoeste de la provincia de Santa Fe, más precisamente en la 
localidad de Armstrong, desde hace 30 años se escuchan ruidos de 
motores, se siembran semillas de crecimiento y se respira campo. 
Allí, desde 1994, Agroactiva es el centro de acción de fabricantes, 
bancos, clientes y personas relacionadas con el sector agropecuario.

En esta nueva edición, el BNA, además de ser el Banco oficial de 
la muestra, brilló una vez más con su propuesta comercial que 
contempló una batería de líneas de crédito destinadas a la inversión 
productiva y beneficios exclusivos para MiPyMEs y clientes.

La oferta de financiamiento contempló las siguientes propuestas:

LÍNEA PARA ADQUISICIÓN DE MAQUINARIA NACIONAL 
NUEVA:  

• En pesos.

• Para MiPyMEs.

• Tasas fijas para clientes, según convenio con fabricantes.

• En caso de que el usuario cuente con certificado de elegibilidad
de la provincia de Santa Fe, podrá acceder a una bonificación
adicional de tasa. 

• El plazo es de 48 meses y se otorga al 100% de lo solicitado.

• El monto máximo es hasta $ 1.000.000.000.

LÍNEA PARA FINANCIACIÓN DE MAQUINARIA USADA: 

• Con aval SGR, con tasa combinada fija del BNA, durante el primer año, 
y BADLAR para el resto del período, con bonificación para el tramo fijo.

• El plazo es de hasta 5 años para bienes usados reacondicionados
a nuevo con garantía escrita por el fabricante y hasta 4 años para
bienes usados.

• Si la operación se realiza por “BNA Conecta”, se podrá acceder a
una bonificación de 2 puntos porcentuales. 

• El monto máximo es hasta $ 1.000.000.000. 

LÍNEA PARA MAQUINARIA NACIONAL NUEVA EN DÓLARES: 

• Para MiPyMEs y grandes empresas.

• Tasa fija y posibilidad de acceder a bonificación por fabricantes y
concesionarios que tengan convenio con el BNA.

• El plazo es de hasta 60 meses, con sistema de amortización
alemán con periodicidad semestral.

• El monto máximo para MiPyMEs es hasta US$ 1.000.000 y para
grandes empresas de US$ 2.000.000.

LÍNEA DE PREFINANCIACIÓN DE EXPORTACIONES: 

• Tasa bonificada destinada a exportadores finales de todos los
sectores económicos, con plazo de hasta 180 días. Y para facturas 
de exportaciones, destinada a financiar bienes de origen nacional,
hasta 180 días de plazo.

Además de la variada oferta, la entidad presentó una propuesta 
muy competitiva, con la mejor financiación en sus distintos medios 
de pagos, con las tarjetas corporativas AgroNación y PymeNación, 
y a través de la plataforma, “BNA Conecta”.
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Al respecto, el Banco acordó con al gobierno provincial un 
financiamiento exclusivo para la expo, en el marco del programa 
“Santa Fe Activa”, destinado a MiPyMEs de distintos sectores 
productivos, por un monto total de $ 17 mil millones, para adquisición 
de maquinaria agrícola de fabricación nacional con cupo bonificable 
por la provincia y subsidio de tasa  y otras líneas, para Capital de 
Trabajo e Inversión.

El anuncio de las líneas fue realizado en el marco de la inauguración 
del stand institucional en la muestra por su presidente, Daniel Tillard, 
quien estuvo acompañado por el vicepresidente, Darío Wasserman; 
los directores Solana Pelayo, Alejandro Henke, Armando Guibert, 
Miguel White; el síndico, Marcelo Bastante, y el gerente general, 
Carlos Rovetto. También asistieron el secretario de Bioeconomía, 
Fernando Vilella; la directora Comercial de Agroactiva, Rosana 
Nardi, y funcionarios de la alta gerencia del BNA.

En la oportunidad, Tillard expresó que “como siempre tratamos 
de construir una oferta que responda a las expectativas de los 
productores, fundamentalmente a las expectativas de quienes son 
los usuarios finales; en esta relación de largo plazo presentamos una 
propuesta muy competitiva. Hoy, estamos todos involucrados en 
potenciar una Argentina agroexportadora”.

La participación del BNA en Agroactiva 2024 reafirma el 
compromiso con el sector agropecuario, un pilar fundamental para 
la reactivación económica del país. Las líneas de financiamiento 
presentadas, diseñadas para fomentar la inversión productiva 
y apoyar tanto a MiPyMEs como a grandes empresas, son una 
muestra del esfuerzo continuo por brindar soluciones financieras 
accesibles y competitivas. De esta manera, los clientes podrán seguir 
creciendo y contribuyendo al desarrollo de una Argentina más  
próspera y agroexportadora.  



Encuentros 
que suman
Reunión con más de 100 clientes del BNA para fortalecer 
el vínculo comercial.

Como previa de Agroactiva, la mega muestra más grande de 
Sudamérica, y bajo el lema “Potenciando el crecimiento del agro”, 
el BNA organizó un encuentro único con más de un centenar de 
empresarios.

El evento sirvió para fortalecer el diálogo, conocer los horizontes, 
objetivos de las compañías y distinguir a un grupo de firmas líderes 
de la región.

En esta edición, las distinguidas fueron Nutrien AG Solutions 
Argentina, Bayer, Bunge Argentina y KWS Argentina y Agricultores  
Federados Argentinos, que fueron calificadas por la entidad como 
socios estratégicos ya que posicionaron a la tarjeta AgroNación 
como el medio de pago más importante del sector.

Además, en el mismo acto se entregaron distinciones a cuatro 
compañías fabricantes de maquinarias agroindustrial que lideraron 

la colocación de operaciones de crédito de sus productos, en 
el primer semestre del año: Talleres Metalúrgicos Crucianelli, 
Máquinas Agrícolas Ombú, Pauny y Agrometal.

El encuentro reunió al presidente del BNA, Daniel Tillard; el 
vicepresidente, Darío Wasserman; miembros del Directorio, 
funcionarios de alta gerencia y destacados referentes del sector, 
quienes compartieron sus experiencias y perspectivas sobre 
los desafíos y oportunidades que enfrenta la agroindustria en el 
contexto actual.

Los asistentes tuvieron la oportunidad de intercambiar ideas y 
establecer nuevas conexiones comerciales, fortaleciendo así la red 
de colaboración entre empresas y el Banco. Esta jornada no solo 
reafirmó el compromiso del BNA con el crecimiento y desarrollo del 
sector agroindustrial, sino que también subrayó la importancia del 
trabajo en conjunto para potenciar el futuro económico del país.  
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Potenciando el 
crecimiento del agro
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Ya es parte de nuestra tradición: el BNA acompañó otra edición de 
Agroactiva. Del 5 al 8 de junio, nos convertimos en el Banco oficial 
de la muestra y a través de nuestro stand ofrecimos las mejores 
herramientas de financiación para el campo, charlas y novedades  
de interés.

Una vez más, la entidad se posicionó como el principal referente 
del mercado en financiamiento para la  adquisición de maquinaria 
agrícola nacional e insumos y también en materia de asistencia 
crediticia a las empresas para Capital de Trabajo e Inversión.

El corte de cinta para inaugurar nuestro stand es un símbolo de 
apoyo y compromiso con el sector agropecuario. Y allí estuvieron 
presentes el titular del BNA, Daniel Tillard; el vicepresidente, 
Darío Wasserman; los directores Solana Pelayo, Alejandro Henke, 
Armando Guibert, Miguel White; el síndico, Marcelo Bastante, y el 

Con el sello 
del BNA
La entidad fue el Banco oficial de la muestra.

gerente general, Carlos Rovetto. También asistieron el secretario de 
Bioeconomía, Fernando Vilella; la directora Comercial de Agroactiva, 
Rosana Nardi, y funcionarios de la alta gerencia del BNA.

Durante los cuatro días de la muestra, más de 100 empleados del 
BNA trabajaron de sol a noche para batir todos los récords posibles. 
Y lo logramos: en el marco de la exposición, se cargaron más de 
6.300 solicitudes para la compra de maquinaria.

Así, el Banco reforzó su función como socio estratégico del campo, 
al lanzar nuevas líneas de crédito especialmente diseñadas para 
cubrir las necesidades más urgentes del sector agropecuario. El 
compromiso con el mismo se refleja en la atención personalizada y 
el asesoramiento continuo brindado por nuestros expertos, quienes 
estuvieron presentes en el stand para responder consultas y ofrecer 
soluciones a medida. 
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Charlas de 
negocios
Una oportunidad para crecer. 

El stand del BNA se convirtió en el escenario ideal para escuchar 
y aprender. Desde el miércoles 5 de junio y hasta el viernes 7, 
se brindaron diferentes charlas que abarcaron tópicos como 
microfinanzas, exportaciones y agronegocios, entre otros.

Una de las principales charlas fue "BNA, acompañando al sector 
agropecuario", en donde se destacaron las líneas de financiamiento 
y los productos agropecuarios que ofrece el Banco, resaltando los 
principales parámetros, beneficios y alcance de cada uno.

Allí, se respondieron dudas respecto a la operatoria de AgroNación, 
resaltando la posibilidad de diferir las compras hasta el plazo de 
un año, fijando la tasa de interés desde el momento en que se 
hace la operación. Los clientes se mostraron muy conformes 
con el producto y destacaron el funcionamiento de la App de la 
tarjeta, que les brinda mayor agilidad a la hora de operar y acceder 
a la información de sus cuentas. Además, se atendieron consultas 
sobre las herramientas disponibles para la compra de maquinaria 
agrícola en pesos y dólares, y se explicó en detalle las líneas de 
crédito disponibles para tal fin.

También se expuso sobre PymeNación, la tarjeta de crédito 
destinada a las pequeñas y medianas empresas, y se enumeraron 
sus funcionalidades, beneficios y las diferentes opciones para 
poder diferir sus pagos. Asimismo, se expuso sobre la tarjeta 
Corporativa Nación, destacando los principales parámetros de 
la plataforma de autogestión de usuarios, mediante la cual los 

clientes pueden tener un control, administración y gestión de 
cuenta y tarjetas.

Otros de los tópicos desarrollados fueron “BNA, tu socio 
estratégico para exportar”, “Agronegocios: herramientas 
financieras para el sector disponibles en el BNA”, “Medios de 
pago para el sector agropecuario” y “Nación Microempresas: 
financiamiento para pequeños negocios”.

Por otra parte, la firma del grupo Nación Seguros organizó la 
charla “Opciones asegurativas para los riesgos de la actividad 
agropecuaria” y representantes de la Secretaría de Bioeconomía 
disertaron sobre “Achaparramiento del maíz: un desafío federal” y 
“Alimentos argentinos diferenciados”. 

Asimismo, se contó con el panel “Claves para administrar 
tu economía personal”, destinado a estudiantes de colegios 
secundarios y organizado por la gerencia de Microfinanzas de la 
entidad.

Las charlas de negocios organizadas por el BNA demostraron ser 
una valiosa oportunidad para que los proveedores y empresarios 
se informen sobre las herramientas y productos financieros 
disponibles para potenciar sus actividades. La participación activa 
y el interés mostrado por los asistentes evidencian la importancia 
de estos encuentros para fomentar el desarrollo y la innovación 
en el sector productivo. 
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• Charlas en el stand del BNA
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Con la presencia de más de 800 expositores y 276.000 visitantes, 
se llevó a cabo la destacada muestra agroindustrial a cielo abierto 
en la localidad de Armstrong, Santa Fe, en la que el BNA fue el  
“Banco oficial”.

En esta ocasión, nuestra entidad contó con un stand de 600m2 de 
superficie cubierta, montado sobre un espacio de 1.200m2 totales, 
que estuvo ubicado en el corazón del predio, especialmente diseñado 
para la comodidad e interés de nuestros visitantes.

Durante la exposición, los oficiales de cuenta asesoraron a los más de 
100 mil visitantes sobre las ofertas de financiamiento, registrándose 
un récord de 6.300 solicitudes de crédito, lo que refleja el notable 
interés y optimismo del sector de la maquinaria agrícola.

Asimismo, se organizaron 10 “Charlas de Negocios” en las 
que expusieron diferentes referentes y especialistas, a las que 
concurrieron más de 500 personas. Entre ellas, se destacó la brindada 
por el gerente Departamental de Gestión Comercial Empresas, Javier 
Comba acompañado por el subgerente Departamental de Medios 
de Pago Empresas, Martin Vega, sobre AgroNegocios.

Participación 
récord
En Agroactiva se superaron las marcas de solicitudes y operaciones.

Por otra parte, el BNA invitó a más de 100 empresarios del sector 
a una cena bajo el lema “Potenciando el crecimiento del agro”, la 
cual se llevó a cabo en la localidad de Rosario. La misma contó con 
la presencia del presidente, Daniel Tillard, junto a miembros del 
Directorio y las máximas autoridades de la Institución.  

Es de destacar las promociones diseñadas exclusivamente para la 
exposición con las tarjetas AgroNación y PymeNación, asociadas 
también a nuestro Marketplace “BNA Conecta”.

Estas ofertas y herramientas comerciales refuerzan el apoyo del 
Banco hacia el sector agropecuario y hacia todo el entramado 
productivo. Además, no solo fortalecimos el vínculo con el sector 
agroindustrial, sino que también reafirmamos el compromiso con el 
desarrollo económico del país, facilitando herramientas financieras 
cruciales para el progreso del agro argentino.

Esta participación acentúa nuestro compromiso con el crecimiento 
y la modernización del sector agroindustrial, fomentando el acceso 
a herramientas y recursos esenciales.
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EN NÚMEROS:

• 4 días de feria

• +100 mil personas visitaron el stand del BNA en Agroactiva 2024

• 1.200 metros cuadrados diseñados para el stand

• 10 charlas se brindaron por diferentes referentes y especialistas

• +500 personas asistieron a las conferencias

• +100 empresarios del sector participaron del evento
“Potenciando el crecimiento del agro”

• +6.300 certificados de préstamos solicitados

• +100 empleados del BNA trabajaron en la Expo
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Tu cuenta corriente 
sin cargo

Tenés 6 meses sin cargo y la posibilidad de mantener la bonificación
por 6 meses más.

> Personas jurídicas $18.000 > Personas humanas $5.513

Tarifas mensuales vigentes sin bonificación

bna.com.ar
0810 666 4444

PROMOCIÓN VÁLIDA EN LA REPÚBLICA ARGENTINA. PARA MÁS INFORMACIÓN, CONDICIONES O LIMITACIONES APLICABLES, 
CONSULTÁ EN BNA.COM.AR. BANCO DE LA NACIÓN ARGENTINA -  BARTOLOMÉ MITRE 326, CABA - CUIT 30-50001091-2.

Accedé a tu cuenta corriente a través de nuestra web con un
beneficio exclusivo del 1 de junio al 31 de diciembre de 2024.

BONIFICACIÓN 100% por 6 meses
del mantenimiento de cuenta 
y paquete empresa.




