


INSTITUCIONAL

El BNA

el medio ambiente

La historia de una institucion comprometida con su comunidad.

En 2015, se sentaron importantes bases para trabajar en
acciones concretas para el desarrollo sostenible a nivel global, y
asi fue como surgieron los Objetivos de Desarrollo Sostenibles
(ODS) con la firma de 193 paises, que conformaron una agenda
2030 en Naciones Unidas. All, se plantearon 17 objetivos y un
plan de accion para el desarrollo en favor de las personas, el
planeta y la prosperidad. Con posterioridad, surgieron nuevos
consensos, pero siempre con el objetivo claro de satisfacer las
necesidades del presente, sin comprometer la capacidad de las
futuras generaciones.

Finalmente, en 2018, en el foro econémico del grupo de los 20
(G-20), surgieron las “Finanzas sustentables” y el financiamiento
que contribuye a lograr crecimiento fuerte, sostenible, equilibrado
e inclusivo, mediante el apoyo al marco de los ODS.

Finanzas sustentables

En la actualidad, el Banco Nacidn alined su gestion al logro de los
ODS, implementando practicas que promueven una integracion
entre los factores econdmicos, éticos, sociales y ambientales,
tanto en el financiamiento de actividades y en las inversiones
como en el interior de la organizacion.

Como principal accién para guiar este esfuerzo se proyectéd un
Marco para el Desarrollo de Instrumentos Financieros alineados
con los Objetivos de Desarrollo Sostenible (“Marco ODS”), que
también se encuentra en linea con el "Protocolo de Finanzas
Sostenibles de la Industria Bancaria en Argentina", del cual el
BNA es signatario fundador, y que busca facilitar y fomentar en
el sistema financiero la implementacién de las mejores practicas
y politicas internacionales que promuevan una integracion entre
los factores econémico, social y ambiental, para encaminarse
hacia un desarrollo sostenible de la industria financiera.

Es asi como el BNA se encuentra trabajando en el disefio de
productos y servicios financieros que colaboren con la mitigacion
del cambio climatico y el cuidado del ambiente, a la vez que,
desarrollen perspectivas de inclusion, diversidad e igualdad;
y en el andlisis de riesgos sociales y ambientales en el proceso
de financiamiento. El "Marco ODS" identifica tres temdticas
principales de impacto (“dreas de elegibilidad”), a saber:

1. La produccién sostenible en la industria y servicios: buscando
la generacion de empleo, principalmente a través del efecto
potencial de la financiaciéon de las MIPyMEs cooperativas y
microfinanzas, asistiendo en la transformacion sostenible a través
de la implementacion de proyectos para promover la adaptacion a la
economia circular; tecnologfas y procesos de prevencion y control de
la contaminacién; gestion sostenible del agua y de las aguas residuales;
construccion verde; energfa renovable y eficiencia energética.

2. La vivienda sostenible: buscando el desarrollo y acceso a
vivienda asequible, procurando que tanto dicha vivienda como la
infraestructura complementaria procure resiliencia y adaptacion
al cambio climdtico y/o contribuya a la reduccién de emisiones
de gases de efecto invernadero mediante la instalacion de
fuentes de energfa renovable.

3. Laalimentacién sostenible: buscando contribuir a la seguridad
alimentaria, especialmente mediante la gestién sostenible del
uso de los recursos naturales y el uso de la tierra; la conservacion
de la biodiversidad terrestre y acudtica, y la adaptacion al cambio
climético.

En pos de asegurar la integridad del "Marco ODS", junto con una
clara relevancia para el quehacer del Banco, es que la entidad
continuard con su misién, ya expresada en la Carta Organica de la
Institucion, que deja explicito que su objeto primordial es prestar
asistencia financiera a las micro, pequefias y medianas empresas.
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Con misiones y objetivos
mas que cumplidos

Por JUAN JOSE PIPINO
Gerente Centro de Atencién PyME Nacién Villa Maria

Nuestro Centro de Atencién PyME Nacién Villa Marfa se
encuentra en la ciudad homénima, ubicado a unos 150
kildmetros al sudeste de Cérdoba Capital. La zona que abarcamos
es bastante amplia y estd compuesta por los departamentos
de Judrez Calman, Tercero Arriba, General San Martin, Unién y
Marcos Judrez, incluyendo un total de 19 sucursales.

Este CAPNfueinauguradoel 15 de mayo de 2015. Originariamente,
se conformé con seis empleados: dos auxiliares, dos analistas, un
oficial de cuentas y un gerente, pero actualmente, y desde hace un
ano, estamos funcionando con cuatro empleados.

Si bien por la situacion de pandemia debimos adaptarnos a varios
cambios, se mantuvo la misma vision de fomentar el desarrollo de
la actividad econémica regional posicionando al Banco Nacién
como referente en la asistencia y apoyo a las MIPyMEs de los
distintos sectores de la economia.

A su vez, nuestra mision es llevar adelante gestiones orientadas a:

> La captacion de nuevas empresas, preferentemente del sector
MIPYME que sean susceptibles de ser calificadas como sujetos
de crédito.

> El mejoramiento y rentabilizacion de la relacion ya existente con
las empresas que integran la cartera activa del Banco, brindando
una eficiente atencion tanto en el asesoramiento sobre las lineas
vigentes como en la tramitacién de la vinculacion y otorgamiento
de créditos y otros productos de banca corporativa.

Entre las actividades que realizamos se destacan la incorporacién
de nuevos clientes y su fidelizacion. Ademds, realizamos el
seguimiento de:

1. Monetizacién de las operaciones puntuales acordadas.
2. Altade productosy servicios negociados como reciprocidad inicial.

3. Utilizacion por parte de las empresas de los productos y
Iimites crediticios.

4. Oportuna actualizacion de antecedentes crediticios.

La actividad principal que nuclea a la zona es la agropecuaria ya que
predominan grandes dreas de soja, trigo y maiz. Ademds, se destacan
la ganaderfa intensiva que aumentd notablemente en el dltimo tiempo
en cria intensiva de ganado porcino; y los tambos, que han llevado a la
zona a ubicarla dentro de las 5 cuencas lecheras mas importantes del
pais. Asimismo, y en este orden, también se encuentran pequefas,
medianas y grandes empresas de acopios, industria alimenticia (entre
ellas AGD, una de las principales exportadoras del pafs, recientemente
vinculado al BNA a partir de este Centro PyME) y metalmecdnicas
destinadas principalmente al sector agropecuario.

A titulo informativo desde su fundacion, y a la fecha, se han
calificado y atendido a mas de 1.370 MIPyMEs vy, grandes
empresas y, pese a las distintas circunstancias vividas durante la
pandemia, a diciembre de 2021 tuvimos una muy buena posicién
a nivel general ubicandonos entre los 5 primeros Centros PyMEs
de todo el pafs.

Resta mucho por crecer y ojald el presente afio nos depare un
buen porvenir, y asi, poder cumplir los objetivos planteados.
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EMPRESAS

CGA SA
Apoyando y acompaiando
el crecimiento

CGA Cristiales fue fundada en el ailo 2013 v, en la actualidad, posee dos accionistas, Edgar y Marcel Bonetto.

Inicialmente, se dedicaba sélo a la fabricacién de cristales laminados para el sector automotor. En estos tiempos, y gracias a la
financiacion otorgada por el Banco Nacidn, la empresa pudo lograr una amplia diversificacion. Ahora, también trabajan en otros
rubros, como cristales especiales para arquitectura, para vehiculos de competicion, maquinas viales, mdquinas agricolas y otros
cristales especiales de disefo especifico. Ademas, en la pandemia, se monté una linea para la fabricacion de estructuras metélicas de
pequefas y grandes dimensiones.

A través de su vinculacion con el BNA, la firma logré el financiamiento necesario para la ampliaciéon de un galpén y para la
construccion de zonas limpias. Ademds, consiguid consolidar su crecimiento y expansion, tanto en lo productivo como en lo
comercial; siendo fundamentales las convenientes lineas de créditos, tarjetas, tasas de cambio de cheques, entre otros que les
ofrece la Institucion.

En el plan de negocio proyectado por la empresa, se fijaron como metas una nueva ampliacién de la planta industrial, la incorporacion
de nuevas tecnologias para la sustitucion de importaciones como asi también la consolidacion del drea de construcciones metdlicas,
con el objetivo de diversificar la produccion y con la premisa de generar nuevos puestos de trabajo, de vital importancia para la
pequena comunidad en la que se encuentra radicada.

CGA Cristales

$42 >
$100 >
2 >

son sus personas
empleadas directas

millones fue la dltima
facturacion anual

millones es la proyeccion
de la facturacién 2022

afos como clientes BNA

“Es de vital importancia

que el Banco Nacidn siga
acompanando este proceso de
recuperacion de la industria
nacional, fundamentalmente

de las MIPyMEs, en su gran
mayoria familiares, verdaderos
generadores de empleo genuino y
capaces de cambiar la realidad de
poblaciones pequeiias del interior
del pais”.
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EMPRESAS

Menzio SRL

Innovacion y desarrollo

para el agro

La empresa fue fundada en 1968 por Esteban y José Menzio
como acopio de cereales. Con el paso del tiempo, la firma se
transformo en Menzio SRL y agregd la produccion agricola a su
actividad.

Realizan su actividad en 1.963 hectdreas arrendadas en las
que cultiva soja, maiz y trigo. Ademas, poseen con dos plantas
de silos, ubicadas en las localidades de Idiazabal y Ordofez,
con las maquinarias necesarias para llevar a cabo su tarea con
normalidad (cosechadoras, sembradoras, fumigadoras, etc.) vy
camiones para llevar la produccion y el acopio hasta el puerto.

Actualmente, se dedican al acopio de cereales y produccion
agricola y cuentan con asesores externos en temas contables,
climdticos, de mercado y legales.

Menzio SRL es cliente del BNA desde 1997. Entre las lineas de
crédito, financiamientos y productos, el que mas usan es la tarjeta
AgroNacion, para compra de insumos propios de la actividad.
También utilizan lineas de crédito para la compra de bienes de
uso necesarios para el desarrollo de su actividad y poder brindar
servicios de calidad.

Para los préximos anos, la empresa busca medir la huella de
carbono y comprometerse ain mds con el medio ambiente
transformdndose en una firma sustentable. En este sentido,
entre sus objetivos se encuentran: abastecer de energfa solar la
planta de silos y administracion; ofrecer valor agregado para la
produccion generada en los campos que son de propiedad de los
socios; ademds de afianzar la marca "MM Menzio".

Asimismo, cuenta con las instalaciones completas para un
feed loot, que se encuentra listo para comenzar a funcionar
con una capacidad para 2.300 cabezas. Como valor agregado,
realizaron un censo de suelo para hacer una granja sustentable
con precisiéon por ambiente, que ya cuenta con una laguna de
retardo, con tecnologia precision plantium para llevar a cabo una
produccién de alto impacto con la menor contaminacién posible.

Cabe destacar que Menzio es una firma que se encuentra
continuamente innovando y buscando dar valor agregado a
su produccion, siempre manteniendo estdndares de calidad y
comprometida con el medio ambiente.

“El Banco Nacién ha sido como un padre o hermano mayor en el crecimiento de la firma,
brindando asistencia a tasas accesibles para adquisicion de maquinarias, construccion de
planta de acopio y otros bienes. También su tarjeta AgroNacion fue fundamental para la

compra de insumos para las campanas proximas”.

5 8 anos en el rubro
son las personas
empleadas en la empresa

25 afos como
clientes BNA
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Fidelizar y fortalecer

Por Matias Furio
Gerente Centro de Atencién PyME Nacién Lujan

Nuestro CAPN Lujdn pertenece a la Zonal Gran Buenos Aires Oeste y ha iniciado sus actividades en 2014, con asiento en la sucursal de
Lujan. Posteriormente, en 2017, mudd su estructura a un edificio independiente, ubicado en Lavalle 698 donde hoy en dfa brindamos
una atencion personalizada y diferencial a las empresas.

Contamos con un equipo especializado, que actualmente se compone de un gerente, un oficial de cuentas, dos analistas de crédito y
un auxiliar, presentando una estructura de cinco personas. El grupo, con mucho empefio, dedicacion y focalizacion, esta en constante
evolucion en la captacion de compaiifas y el procesamiento de carpetas de crédito, obteniendo resultados concretos y tangibles.

Nuestros principales objetivos estdn enfocados en lograr nuevos usuarios y renovaciones de carpetas de crédito, con el fin de
conservar a los existentes, fortaleciendo asi la fidelizacion con nuestra entidad. Para llevar adelante estos conceptos, hacemos visitas
a las firmas, comercializando los productos y servicios ofrecidos por el BNA y generando de esta forma un aumento en la reciprocidad
acorde a la asistencia dispensada.

Asimismo, estamos en continua comunicacién con los gerentes de las diferentes sucursales de la Zonal, con los que trabajamos en
equipo en la busqueda de nuevos prospectos. Cabe destacar que, mantenemos una relacion fluida con las Camaras de Industria
Textil y de Comercio radicadas en la ciudad, como también con la Municipalidad, participando activamente de reuniones en donde se
genera un feedback buscando la mejor forma de poder satisfacer las necesidades planteadas.

Una de las ventajas con la que contamos es nuestra ubicacion, que ademds de permitirnos abarcar un amplio radio territorial, nos
posiciona proximos a varios parques industriales que concentran gran cantidad de empresas radicadas. Dentro de los principales
parques con los que trabajamos, podemos mencionar a los ubicados en Lujan, Gral. Rodriguez, Moreno, Gral. Las Heras, Marcos Paz,
Canuelas y Merlo. Si bien nos abocamos a explotar la busqueda de potenciales clientes en toda la zona oeste del Gran Buenos Aires,
esta ventaja que mencionamos nos facilita varios aspectos.

Merece una mencion especial el aporte que le da la existencia del Centro de Atencién PyME Nacion a la ciudad de Lujan, lo que se
refleja en la obtencion de una cartera de 66 clientes que fueron asistidos y fidelizados en un trabajo conjunto con la sucursal.

Para este 2022, proyectamos un incremento en la cartera de la clientela y la continua mejora en los tiempos de respuesta y resolucién
en un contexto dindmico como el que se presenta, donde la reduccion de tiempos se convirtié en un pilar fundamental de diferenciacion
en la competencia de mercado.
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EMPRESAS

Juan Rocca SRL

Con 60 anos de recorrido

El nombre Juan Rocca comenzé a hacerse conocido en el rubro
del transporte en 1962, cuando Juan Bernardo Rocca inicid la
distribucién minorista de productos lacteos en Capital Federal
para la firma Mastellone Hnos. S.A. (actualmente La Serenisima).
A partir de 1969, empezaron con el transporte de recoleccién
de leche fluida en tambos de la provincia de Buenos Aires como
actividad adicional, lo que les generd una rapida expansion y a un
mayor aporte de capital.

Todo este crecimiento los motivé a incorporar mds unidades
térmicas refrigeradas y de cisterna para recoleccion de leche
fluida, siempre con el apoyo constante y pujante de la firma
contratista.

Durante la década del 70, se incorporaron los hijos de Juan Bernardo
a la empresa familiar: Juan Antonio, Jorge Santos y Sergio Osvaldo,
continuando con las mismas actividades que su padre habfa
iniciado, y agregando mayor capital a la Sociedad de Hecho que
comenzaba su curso y mayores unidades de transporte al negocio
en crecimiento.

En 1986, las graves inundaciones que azotaron los campos de la
provincia de Buenos Aires perjudicaron sus zonas de recoleccién de
leche frfa, obligdndolos a cambiar el rumbo de la comparifa. Con
celeridad, en 1987 comenz la actividad principal de transporte de
productos lacteos refrigerados de larga distancia hacia todo el pars.

En 1992 decidieron fundar Juan Rocca S.R.L., habilitando a cada uno
de los hermanos de la familia y a Juan Rocca, como socios gerentes
con aportes, participaciones porcentuales societarias y honorarios
pre acordados.

Son clientes del Banco Nacion desde hace mds de 25 afos, lo que
se ve reflejado en el acceso a lineas flexibles, confianza comercial
con sus proveedores, fiabilidad de pago, atencién personalizada,
apoyo financiero via tarjetas de crédito corporativas, entre otras
facilidades.

Para lo que resta del afio, la empresa proyecta continuar
manteniendo su crecimiento y seguir cumpliendo sus logros vy
objetivos.

son sus personas empleadas

147
25

“Los ultimos préstamos adquiridos con el Banco Nacion fueron con finalidad de
un proyecto de inversion para la ampliacion del depdsito y para la adquisicion de
mdaquinas para el taller. También agregamos las lineas de financiamiento utilizadas
para capital de trabajo a corto plazo”.

anos como cliente BNA

anos en el rubro

60
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EMPRESAS

Pallets Jauregui

Paso a paso en el mundo

de la madera

Al principio de la década del 2000, su fundador, Fernando
llariuci, por entonces un exitoso empresario del mundo de los
muebles de estilo, calidad y alta performance, observé un nicho
en la fabricacion de recipientes de madera con un gran potencial
de crecimiento en base a su demanda insatisfecha.

Asi naci6 Pallets Jauregui, que hoy sigue con los accionistas
Fernando ltalo llariucci y Vanesa Mariela Pascualin, y se dedica
al negocio de las maderas de acomodacién en todas sus
variantes, lo que incluye embalajes y recipientes de madera.
La empresa tiene, ademas, dos unidades de negocios en la
provincia de Corrientes, especializadas en el aserrado y secado
de madera, asi como una planta pelletizadora que absorbe todo
el scrap de madera en correlacién con su compromiso con el
medio ambiente.

La firma tuvo una evolucién més que exponencial, debido a su
politica de inversion permanente, sustentada en una estratégica
gestion financiera. Estd consolidada financieramente a partir
de una red de contencién por su relacion estratégica con una
gran cantidad de entidades financieras, fondos de garantias y
sociedades de garantia reciprocas.

Entre ellos, el Banco Nacién es el principal pilar para su
operatoria. Son clientes del BNA desde su fundacién y, entre
las Iineas mds utilizadas, se encuentran la cesién de valores,
financieras prendarias, hipotecarias y a sola firma avaladas

mediante fianzas. Sélo en 2021, la empresa operd con el Banco
mds de $ 300 millones.

Los destinos de los fondos son principalmente para inversion
productiva y capital de trabajo. La politica empresarial de una
inversion permanente en el actual contexto promueven el
mejoramiento de lineas que incentivan el desarrollo productivo;
pero todo crecimiento requiere, adicionalmente, de un nivel de
capital de trabajo acorde que le permita a la compafifa garantizar
su giro normal y habitual.

Pallets Jauregui es una empresa que percibe el futuro como
consecuencia de "una construccion del presente". Por eso, en
el corto plazo deben ser culminadas las obras de los proyectos
actuales que van a permitir un nuevo impulso y fomentar la
exportacion de sus productos, mientras que en el mediano
plazo las acciones apuntardn a la estabilizacién en un nivel
de performance o6ptimo que conjugue fécilmente sus tres
principales engranajes: productivo, financiero y comercial.

La firma cree en el compromiso, tanto con sus clientes como
con sus proveedores, por lo que fortalecié su integracion tanto
vertical como horizontal en todas las dreas. Su integracion
vertical, se da desde los proveedores hasta sus clientes,
pasando por aserrado, fabricacion y distribucion; en tanto que la
horizontal, se da por una estructurada coordinacién entre todos
sus sectores internos.

Z 5 O son las personas empleadas
+ Z 0 anos en el mercado

1 5 millones de délares es su facturacion

“El Banco Nacidn cuenta con un excelente servicio
de atencion al cliente, con respuestas en tiempo
real, asistencia y personal con una gran calidad
humana altamente eficientes”.
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INSTITUCIONAL

Nueva funcionalidad Echeq

Para ganar tiempo y seguridad.

El Banco Nacion sigue innovando para crear mejores soluciones
para nuestra clientela. Es por eso que a nuestro producto Echeq
se le incorpord una nueva funcién: ahora los clientes pueden
endosar masivamente sus cheques electrénicos por Nacién
Empresa 24.

Desde de su puesta en vigencia, el Echeq se convirtid en el
instrumento financiero preferido en tiempos de pandemia vy,
debido a la simplicidad en la adopciony agilidad en su operatoria,
logro ir ganandole terreno a los cheques fisicos.

Este instrumento se caracteriza por tener los mismos atributos
que el cheque fisico pero con las ventajas y agilidad que otorga
la operatoria digital. Al igual que los cheques tradicionales, se
trata de un titulo ejecutivo que se rige por la ley de cheques,
que pueden ser emitidos, endosados y depositados tanto por
personas fisicas como juridicas.

De esta forma, el Echeq consolida su crecimiento como
instrumento de financiacién de las PyMEs y gana protagonismo
en las carteras de inversion. La novedosa funcionalidad permite
endosar y firmar de manera masiva lotes de hasta 20 Echegs
recibidos y aceptados, que se encuentren en estado “activo”. La
misma contempla que puedan generarse lotes tanto de Echeqs
que fueron emitidos a “A la orden” como “No a la orden”, en
este Ultimo caso, para endosarlos al BNA para su Descuento
(recordando que se endosaran mediante la opcién “Entidad
Financiera”).

Una vez generado el endoso masivo, los clientes podrdn
consultar los lotes enviados y acceder a un comprobante por
cada Echeq endosado.

Otra vez, el Banco Nacién se adapta a las necesidades del
mercado y ofrece soluciones digitales a su clientela.
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EVENTOS

Una vez mas,
presentes en Expoagro

EI BNA participé de otra edicion histérica de la muestra a cielo abierto mds importante de la region.

Ya es una tradicion. El Predio Ferial y Autédromo de San Nicolds (Buenos Aires) se vuelve el escenario donde se retinen, afio tras afio,
empresas dedicadas al agro. En esta oportunidad, participaron mas de 600 firmas del sector de la maquinaria y la tecnologia, las automotrices,
los proveedores de insumos, las agropartes y repuestos, los organismos publicos y privados, los bancos y entidades financieras, los semilleros
y proveedores de fitosanitarios, el sector ganadero, las aseguradoras, las empresas de energfa, y los proveedores de servicios. Y, en ese dmbito,

el Banco Nacién hace tiempo que ocupa un lugar y un rol de relevancia.

En la inauguracion del stand del BNA, el presidente, Eduardo Hecker, destacé que:

“Como siempre hemos venido a reforzar nuestro

compromiso con el agro, con la produccidn, con el trabajo,
con los trabajadores y con los empresarios. Estamos

firmemente trabajando en esa direccion”.

Una vez mas queda demostrado el estrecho vinculo que tiene el Banco con el sector. En ese sentido, se afirmo que el desafio para este
ano es llegar a 1,5 billones de pesos en créditos para la produccion, siempre con eje en la pequefia y mediana empresa.

Es por eso, que se anuncié una serie de beneficios para clientes del Banco, usuarios y productores del sector agropecuario para la

compra de maquinaria agroindustrial de fabricacién nacional, con una tasa bonificada por el BNA. Y, también, se dispondran otros $
1300 millones a tasa O (cero), por un plazo de un afo, destinado al sector metalmecénico y la promocién de maquinaria para el agro de

origen nacional.
Con relacion al fomento de las exportaciones, el BNA destinard UsS 100 millones para prefinanciar operaciones de comercio exterior
de las MiPyMEs, con una tasa bonificada de 1% nominal anual, por un monto maximo de U$S500.000.- por empresa y un plazo de

hasta 180 dfas.

“Nosotros tenemos una politica clara que es la continuacion de

la tradicion de la banca en su asociacion con el agro. Trabajamos
con el criterio de asistir a todos los sectores productivos, y no
por estar con los grandes dejamos de estar presentes para los

pequerios eslabones de las cadenas”

cerré Hecker. EI BNA, nuevamente, ratifica su compromiso con el campo.
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EVENTOS

Nuestro éxito
en numeros

3 0 0 o Solicitudes de crédito con destino a
° la compra de maquinaria de fabricacién nacional
millones

$2 2 3 8 Consumos realizados con tarjeta AgroNacién

° . y PymeNacion durante la exposicion

millones
U S $ 81 Solicitudes de crédito con destino
N a prefinanciacion de exportaciones
millones
1 6.000 >> Visitas en nuestro stand de Expoagro

32 O O 0 Visitas en nuestro sitio web
P www.bna.com.ar

El CFT mas bajo con destino a la adquisicion

CFT16,50% % it

Autoridades presentes
Acompanaron a Eduardo Hecker los directores del BNA, Martin Ferré, Raul Garré, Julia Strada,

Guillermo Wierzba; la Gerenta General, Marfa Barros; el Subgerente General Principal de Negocios,

Gastén Alvarez y el sindico, Marcelo Costa.

Reconocimiento a empresas

Para seguir motivando, apoyando y valorando el rol de las empresas nacionales para nuestra
economia, el BNA organizé un encuentro con mds de 100 expositores de maquinaria agricola en
Villa Ramallo. En dicha oportunidad, se entregaron "menciones especiales" al mayor volumen de

financiacion de clientes del Banco.

*COSTOFINANCIEROTOTAL(CFT)EXPRESADOENTEA16,50%,CALCULADOPARAUNAOPERACION DE$10.000.000A48MESESDEPLAZO,BAJO

SISTEMA ALEMAN Y AMORTIZACION MENSUAL. TASA BONIFICADA EXCLUSIVA PARA MIPYMES DURANTE EL PRIMER ANIO: TASANOMINAL

ANUAL(TNA)0,00%,CONDESTINOAMIPYMESQUECUMPLENLOSREQUISITOSDELASCOMUNICACIONES7140,7240YSUCESIVASDELREGIMEN
DE INVERSION PRODUCTIVA DEL BCRA. LUEGO, TASA NOMINAL ANUAL (TNA) FIJA DESDE: 22,75%. TASA EFECTIVA ANUAL (TEA) FIJA: 16,26%.
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EMPRESAS

Devicas

Venciendo todos los desafios

Se trata de una empresa agropecuaria, que comenzé siendo
dirigida por el padre de familia, quien se dedicaba al campo y a
la cria de ganado bovino. Luego de su abrupto fallecimiento, en
2010, la firma quedd en manos de sus hijos. “Tal vez, 20 afos
atrds no era comun ver una mujer trabajando en este sector,
pero los tiempos han cambiado y hace tiempo dejé de ser una
cuestion de género. Por formacién y experiencia siempre trabajé
en este rubro, lo vivimos como algo natural”, afirma Mariana
Hermida, presidenta de la firma.

En linea con esta masculinizacion del sector agropecuario,
expresa que no tuvo resistencia en su dia a dia, ya que
actualmente se puede ver trabajar en el campo y en la industria
a ingenieras agrénomas a cargo de los cultivos, a mujeres
manejando camiones, veterinarias a cargo de criaderos o
asesoras del mercado de granos, etc. “Claro estd que ciertas
tareas rurales son realizadas por hombres pero nada tiene que
ver el género; en términos generales, la automatizacion ha
contribuido favorablemente”, relata. .

La empresa tiene un uso muy cuidado de la tierra y del medio
ambiente, en el sentido de la sustentabilidad de la misma. Cuenta
con un esquema de rotacion de cultivos apropiado para tal fin e
integrados en la cadena de valor. “En este sentido, hay muchas
cosas que podriamos mejorar y estamos en ese proceso. Algunos
ejemplos podrian ser el tratamiento de las lagunas en el criadero,
terrazas para la conservacion del suelo, uso de paneles solares,
fertilizacion, etc. Este es un camino que estamos explorando ya
que las posibilidades son muchas aunque lamentablemente no

siempre se pueden implementar por la relacién costo/beneficio
dada la escala de la empresa”, detalla.

En los 20 afos de trayectoria que tiene la empresa, hubo dos
importantes puntos de inflexion para su desarrollo. En primer lugar,
en 2010 con el control de la empresa familiar de la nueva generacion,
y en segundo lugar, en 2012, cuando iniciaron el proyecto de la crfa
porcina. “Fue un desafio considerando que no tenfamos experiencia
en el sector pero en el que vimos muchisimas posibilidades de
crecimiento y sinergia. Claramente el acceso al financiamiento tuvo
mucho que ver en este proceso”, destaca.

“Nos sentimos muy acompafados por el Banco Nacién. No solo
en cuestiones operativas, que no fue algo menor considerando la
cuarentena, sino también en cuestiones financieras. En este sentido
el papel de la gerencia fue decisivo. Durante la pandemia hemos
recibido la visita de Gabriela Ochoa, gerente zonal; Andrea Riquelme,
gerente de la sucursal donde operamos; y, Juan Cruz Radrizzani,
oficial de cuentas”, explica. Y completa: “Los menciono porque es
para destacar ya que cuesta identificar cudles pueden ser los desafios,
los problemas o las necesidades cuando uno trabaja e invierte a cielo
abierto y a tantos kilémetros de distancia. Fue una grata sorpresa la
inquietud de las gerencias de visitarnos en el campo 'y recorrer las
instalaciones. Esta visita facilitd y afianzd los lazos con el Banco”.

Junto con el BNA y posterior a la visita, la firma impulsé la
ampliacion del criadero, y utilizé las herramientas financieras
que el Banco dispuso. Y apunta a seguir creciendo. Siempre
venciendo todos los desafios.
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En Banco Nacion,
l@s argentin@s
tienen crédito

@ Banco Nacion

Cada argentin@ cuenta
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https://www.bna.com.ar/Empresas/Novedades/CreditoMiPyMEsIP
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